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True Leaf verkauft schnell
Laut gestriger Pressemitteilung ist der erste Produktionslauf von 
True Leaf Medicine International Ltd. in 35 Geschäften in West-
Kanada und Ontario fast ausverkauft. Kanadas erste und einzige 
hanfbasierte Hunde-Leckerbissen befinden sich seit Oktober in 
den Verkaufsregalen und verkaufen sich so schnell, dass True 
Leaf einen neuen Hersteller mit grösseren Produktionskapaz-
itäten engagiert, “um die Nachfrage bedienen zu können.”

rue Leafs neue Produktlinie – 
TRUE LOVE™, TRUE SPIRIT™ 
und TRUE CALM™ – ist eine in-

novative, gesundheitsfördernde Reihe an 
Kauartikel für Hunde. Laut Geschäftsfüh-
rer Darcy Bomford kommen die Produkte 
sowohl bei den Käufern als auch den Ein-
zelhändlern sehr gut an: 

“Die breite Akzeptanz überrascht uns 
nicht. Nach dem regen Interesse, das die 
Produkte auf den Zoo- und Cannabis-
Fachmessen weckten, haben wir dies 
erwartet. Dennoch ist es natürlich 
erfreulich, dass sich diese Begeisterung 
auch in den Umsätzen ausdrückt.” 

Aktuell arbeitet Bomford daran, die La-
ger der Einzelhändler aufzufüllen und 

die Anzahl der Geschäfte zu erhöhen, 
die True Leafs Produkte in Kanada zum 
Verkauf anbieten. Zu den nächsten 
Schritten gehört die Produkteinführung 
in den USA (und danach in Europa). Für 
diesen Zweck wurde das Unternehmen 
Mitglied bei der American Pet Products 
Association (APPA), um das US-Marke-
ting zu fördern.  True Leaf wird auch auf 
APPAs Messe Global Pet Products Expo 
in Orlando, Florida/USA, im März 2016 
vertreten sein. Mit mehr als 1.000 Aus-
tellern, 3.113 Messeständen und mehr 
als 3.000 neuen Produkteinführungen 
gehört diese Messe zur weltweit gröss-
ten Heimtier-Veranstaltung – und ist ge-
mäss Unternehmensaussagen “ein Tor 
zum schnell wachsenden $60 Mrd. Dol-
lar US-Markt“. 

T

Unternehmensdetails

True Leaf Medicine International Ltd.
100 Kalamalka Lake Road, Unit 32
Vernon, British Columbia V1T 9G1, Kanada
Telefon: +1 778-389-9933        
Email: kevin@trueleaf.com
www.trueleaf.com

Aktien im Markt: 39.381.663

Kanada-Symbol (CSE): MJ

Aktueller Kurs: $0,125 CAD (09.12.2015)
Marktkapitalisierung: $5 Mio. CAD

Deutschland Symbol / WKN: TLA / A14NM1

Aktueller Kurs: €0,085 EUR (10.12.2015)
Marktkapitalisierung: €3 Mio. EUR

Chart Kanada (CSE)

Chart Deutschland (XETRA)

http://www.americanpetproducts.org/
http://www.americanpetproducts.org/
https://globalpetexpo.org/
www.trueleaf.com
http://thecse.ca/CNSX/Securities/Life-Sciences/True-Leaf-Medicine-International-Ltd.aspx
http://www.stockwatch.com/Quote/Detail.aspx?symbol=MJ&region=C
https://www.consorsbank.de/Wertpapierhandel/Aktien/Kurs-Snapshot/Kurs-Snapshot/CA89785C1077-TRUE-LEAF-MEDICINE-INTL-LTD-REGISTERED-SHARES-ON?exchange=GER
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Rockstone erwartet mit 
Spannung die Bekannt-
gabe erster Verkaufs-
zahlen und die Schaf-
fung von Cashflows. Es 
sieht danach aus, dass 
True Leaf den starken 
Nachfragetrend für ihre 
Produkten bereits vor 3 
Monaten korrekt vorher-
gesagt hat: 

“Den Vorbestellungen 
zufolge können es 
Hundeliebhaber in 
Nordamerika kaum 
abwarten, bis das neue 
Sortiment an Kausnacks 
für Hunde auf Hanfbasis 
Ende Oktober in den 
Geschäften erhältlich 
sein wird.

Die Produkte wurden 
von True Leaf Medicine 
International Ltd. (CSE: 
MJ; Frankfurt Kürzel: 
TLA; WKN: A14NM1) 
aus Vernon, British 
Columbia, entwickelt 
und am 20. September 
2015 auf Kanadas 
grösster jährlicher 
H a u sti e r fa c h m e s s e , 
der Pijac Canada, 
in Toronto (Ontario) 
offiziell vorgestellt. 
Der landesweite 
Vertrieb der Produkte 
in Kanada ist durch die 
beiden Vetriebspartner 
des Unternehmens, 
Anipet Animal Supplies 
und Freedom Pet 
Supplies, gesichert. Die 
ersten Bestellungen 
entsprechen bereits 
10% des Umsatzziels für 
das erste Jahr.

Darcy Bomford, 
CEO von True Leaf, 
sagte: “Die letzten 
zwei Wochen waren 
dank der Einführung 
der Produktreihe im 
nordamerikanischen 
Markt sehr ereignisreich. Wir sind von 
der positiven Resonanz überwältigt. 
Die Begeisterung der Leute für unser 
Angebot ist ein offensichtliches Zeichen, 
dass unsere harte Arbeit allmählich 
Früchte trägt.”

Darcy betonte, dass die nächsten 
Monate ein Wendepunkt für True Leaf 
sein werden, wenn es damit beginnt, die 
Produkte auszuliefern und Umsatzerlöse 
zu erwirtschaften. “Dies ist lediglich die 
Spitze des Eisbergs. Der amerikanische 

Markt ist riesig und ich bin überzeugt, 
dass wir hier brillieren werden,” so Darcy 
weiter.”

http://www.trueleaf.com/news
http://www.trueleaf.com/news
http://www.trueleaf.com/store/c1/Featured_Products.html
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True Leafs Produkte 
können bereits auf der 
Unternehmenswebseite 
online bestellt werden 
(weltweiter Versand). 
Laut dem Online-
Geschäftssucher von 
True Leaf verkaufen 
bereits mehr als 30 
Geschäfte in Kanada die 
Produkte: 

RUFFINS PET CENTRE
55 ONTARIO STREET 
SOUTH
MILTON, ON L9T 2M3

PAWLAND
754 MOUNT PLEASANT 
ROAD
TORONTO, ON M4S 2N6

PET VALU
250 WINCOTT DRIVE
ETOBICOKE, ON M9R 2R5

PET CUISINE AND ACCESSORIES
127 FRONT STREET EAST
TORONTO, ON M5A 1E3

GLOBAL PET FOODS
126 TOWER HILL ROAD
RICHMOND HILL, ON L4E 0K9

THE DOG BOWL
984 DUNDAS STREET WEST
TORONTO, ON M6J 1W6

BIOPAW
55 MILLS ROAD
AJAX, ON L1S 2H2

DOGFATHER & CO.
1007 YONGE STREET
TORONTO, ON M4W 2K9

BOUTIQUE PENNY PETZ
441 MAIN ROAD
HUDSON, QC J0P 1H0

WOOUF.CA INC.
2280 AUTOROUTE CHOMEDEY
LAVAL, QC H7X 4G8

PAWSE BOUTIQUE INC.
1937 RUE CENTRE
MONTREAL, QC H3K 1J1

BAUHOUNDHAUS INC.
276 MAIN STREET EAST
MILTON, ON L9T 1P3

PET CIRCUS

274 BANK STREET
OTTAWA, ON K2P 1X6

THE PET SHOPPE
3771 SPRATT ROAD
OTTAWA, ON K1V 2P3

HEALTHY PETS HQ
420 BANK STREET
OTTAWA, ON K2P 1Y8

PET VALU
125 THE QUEENSWAY
ETOBICOKE, ON M8Y 1H6

STAYNER PET CENTRE
7272 HWY 26 EAST
STAYNER, ON L0M 1S0

GLOBAL PET FOODS
20 BALSAM STREET
COLLINGWOOD, ON L9Y 4H7

PAWZ ‚N‘ CLAWZ
34 KING STREET EAST
BOBCAYGEON, ON K0M 1A0

FURRY ANGELS
258 ABERDEEN ROAD
BRIDGEWATER, NS B4V 2T2

MOSAIC MARKET
141 WATER STREET
WINDSOR, NS B0N 2T0

PETS + US
1115 NORTH SERVICE ROAD WEST
OAKVILLE, ON L6M 2V9

GLOBAL PET FOODS
3550 DUNDAS STREET

BURLINGTON, ON L7M 4B8

GLOBAL PET FOODS
1030 KENNEDY CIRCLE
MILTON, ON L6T 0J9

GLOBAL PET FOODS
400 MAIN STREET EAST
MILTON, ON L9T 1P9

GLOBAL PET FOODS
356 QUEEN STREET SOUTH
BOLTON, ON L7E 4Z8

PISCES EXOTICA
4921 SKYLINE WAY NE
CALGARY, AB T2E 4G5

OSPIKA PET & FARM SUPPLIES
2392 OSPIKA BLVD S
PRINCE GEORGE, BC V2N 3N5

CANPETS
PARK ROYAL SHOPPING CENTRE 
WEST VANCOUVER, BC V7T 2W4

BUCKERFIELDS
2565 MAIN ST. HWY 97 SOUTH
WEST KELOWNA, BC V4T 2B4

PETLAND TERRACE
4706 KEITH AVE
TERRACE, BC V8G 4K1

WALDO & TUBBS
1B-9110 GLOVER RD
LANGLEY, BC V1M 2S1

WET SPOT GROOMING & PET CARE
4784 27TH STREET
VERNON, BC V1T 4Y6

http://www.trueleaf.com/store/c1/Featured_Products.html
http://www.trueleaf.com/store-locator.html
http://www.trueleaf.com/store-locator.html
http://www.trueleaf.com/store-locator.html
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irst off thank you to everyone 
that helped put together all of 
the moving parts for yesterday’s 

product launch in L.A.

We were once again met with over-
whelming enthusiasm towards our hemp 
supplement line!

This was not only an unveiling of our 
packaging and product but a chance to 
start collecting orders from U.S. clients. 
We set up at our booth with a simple 
pre-order sign up sheet which will allow 
our team to contact individuals once we 
are in a position to fill U.S. orders ( approx. 
90 days ).

What happened over the course of the 
next 8 hours was incredible……Riding the 
wave that our entire team created over 
social media , news wires and research 
reports we began the show with a flurry 
of activity. The product looked dynamite 
on display and we were the only company 
talking pet wellness.

People intently listened to Darcy and I 
as we described True Leaf and our vision 
and goals. 90 % of the people that stopped 
by asked how and where they could pur-
chase True Calm, True  Spirit and True 
Love.

What was really exciting was the mix 
of people and their appetites for product. 
We ranged from individuals that wanted 
to try a specific single product to people 
that wanted exclusive rights to sell in dif-
ferent states in the U.S. We had a lady 
that represents major specialty grocery 
chains we had a number of dispensary 
owners that fell in love with the product 
we even had a animal massage therapist 
come by!

When the just settled a little past 
6pm we had over 80 people that re-
quested product as soon as we 
could make deliveries in America.

It became highly obvious that Califor-
nia will be a key target market for us. From 
the moment we arrived in downtown L.A. 

we could see that even in the downtown 
core that people are dog crazy! We had a 
half dozen people come by our booth at 
the show with their dogs!

Between Darcy and I will did 4 media 
interviews for smaller publications in the 
U.S and Europe.

Today the media presence will be from 
the major networks. Fox News, MSN-
BC, vice and even a few people from the 
Jimmy Kimmel show apparently.

The cherry on the pie came late into 
the day. A time at which most mere mor-
tals may have already packed up a slid out 
find a carbonated companion. Cheryl Shu-
man the undisputed Queen of Green from 
Beverly Hills stopped by our booth with 
open arms. She raved to her colleagues 
about our company and product.

Darcy and I first met Cheryl I’m NYC in 
June. She loved what we were doing and 
promised vyo help us with media contacts 
and potential financiers. Travelling in her 
entourage was someone that Darcy and 
I had previously targeted when we were 
a fledgling medicinal Cannabis company 
that was swimming upstream against 

Health Canada for a federal license.

Sasha Jacob told Darcy and I while in 
Toronto over a year ago that his firm was 
no longer financing companies in the MJ 
space that were not licensed producers. 
This eliminates 95% of the junior compan-
ies coming through his door in Toronto.

Much to his surprise True Leafs resili-
ence had transformed a 1 in 1000 shot 
junior into a viable pet supplements com-
pany with a solid business plan and a 
potential customer base that spans from 
coast to coast in Canada and all 52 states 
in the U.S.

Thanks again to everyone that gave 
Darcy and I the very best recipe for success.

Cannabis World Congress & Business 
Exposition in Los Angeles

Update von Kevin Bottomley, Corporate Communications & Direktor von True Leaf (18. September 2015)

F

http://www.trueleaf.com/news/cannabis-world-congress-business-exposition-in-los-angeles
http://www.trueleaf.com/news/cannabis-world-congress-business-exposition-in-los-angeles


True Leafs Geschäftsführer, 
Darcy Bomford, auf einer 
Messe in Nord-Amerika

Über True Leaf International Ltd.

Ziel von True Leaf Medicine International 
Ltd. ist der Einstieg in die $60 Milliarden 
Dollar Heimtierbranche in Nord-Ameri-
ka und der Einstieg in den $26 Milliarden 
grossen Heimtiermarkt in Europa – mit 
einem Sortiment an Kausnacks und Nah-
rungsergänzungsmitteln auf Hanfbasis. 
Diese Produkte sollen in Kanada und den 
USA über Vertriebskanäle für Naturheil-
kunde und Tiermedizin vertrieben werden. 
Darüber hinaus hat das Unternehmen bei 
der kanadischen Gesundheitsbehörde He-
alth Canada einen Antrag auf Lizenzierung 
als kanadischer Marihuanaproduzent im 
Rahmen der Marihuana for Medicinal 
Purposes Regulations gestellt. Das Unter-
nehmen hat die erste und zweite Stufe des 
Selektionsverfahrens von Health Canada 
erfolgreich durchlaufen und wartet nun 
auf die Sicherheitsbescheinigung. 

Research Übersicht:

Research #9 “True Leaf expandiert nach 
Europa“ (2. November 2015) 

Research #8 “True Leaf enthüllt
neue Produktlinie“ (17. September 2015) 

Research #7 “Ein wichtiges Puzzle-Stück 
für den sich anbahnenden Erfolg von True 
Leaf“ (8. September 2015)

Research #6 “True Leaf hat den kanadi-
schen Vertrieb für eigene Hanf-Produktli-
nie sichergestellt“ (12. August 2015)

Research #5 “CEO-Interview mit Darcy 
Bomford“ (6. August 2015) 

Research #4 “True Leaf auf bestem Weg 
zum lizenzierten Marijuana-Produzenten 
in Kanada“ (21. Juli 2015)

Research #3 “True Leaf Medicine will in 
Produktion gehen“ (6. Mai 2015)

Research #2 “True Leaf will im Herbst 
2015 den Markt für Tiernahrung mit Hanf 
bereichern“ (9. April 2015)

Research #1 “True Leaf geht an die Börse“ 
(9. Februar 2015)
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Analysten-Profil und Kontakt: 

Stephan Bogner (Dipl. Kfm. FH)
Analyst 

Rockstone Research 
8050 Zürich, Schweiz
+41-44-5862323
sb@rockstone-research.com

Für weitere Informationen und 
kostenlosen Newsletter besuchen Sie 
www.rockstone-research.com

Stephan Bogner studierte an der 
International School of Management 
(Dortmund), European Business 
School (London) und University of 
Queensland (Brisbane, Australien). 

Unter Prof. Dr. 
Hans J. Bocker 
schloss Bogner 
2002 seine Dip-
lomarbeit über 
den Goldmarkt 
ab. Ein Jahr 
später übersetz-

te er das Buch von Ferdinand Lips 
(„Gold Wars“) ins Deutsche. Nach 
5 Jahren Aufenthalt in Dubai lebt 
Bogner mittlerweile in Zürich und ist 
der Geschäftsführer der Elementum 
International AG, welche Firma auf 
die zoll- und MwSt.-freie Einlagerung 
von physischem Gold und Silber in 
einem Hochsicherheitslager innerhalb 
des St. Gotthard Gebirgsmassivs in 
der Zentralschweiz spezialisiert ist.
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Disclaimer, Haftungsausschluss 
und sonstige Informationen 
über diesen Research Report 
und den Autor:

Rockstone ist ein Research-Haus, das auf 
die Analyse und Bewertung von Kapital-
märkten und börsengelisteten Unterneh-
men spezialisiert ist. Der Fokus ist auf die 
Exploration, Entwicklung und Produktion 
von Rohstoff-Lagerstätten ausgerichtet. 
Durch Veröffentlichungen von allgemei-
nem geologischen Basiswissen erhalten 
die einzelnen Unternehmensanalysen aus 
der aktuellen Praxis einen Hintergrund, 
vor welchem ein weiteres Eigenstudium 
angeregt werden soll. Sämtliches Research 
wird unseren Lesern auf dieser Websei-
te und mittels dem vorab erscheinenden 
Email-Newsletter gleichermaßen kostenlos 
und unverbindlich zugänglich gemacht, wo-
bei es stets als unverbindliche Bildungsfor-
schung anzusehen ist und sich ausschliess-
lich an eine über die Risiken aufgeklärte, 
aktienmarkterfahrene und eigenverant-
wortlich handelnde Leserschaft richtet.

Alle in diesem Report geäusserten Aussa-
gen, ausser historischen Tatsachen, sollten 
als zukunftsgerichte Aussagen verstanden 
werden, die mit erheblichen Risiken verbun-
den sind und sich nicht bewahrheiten könn-
ten. Die Aussagen des Autors unterliegen 
Risiken und Ungewissheiten, die nicht un-
terschätzt werden sollten. Es gibt keine Si-
cherheit oder Garantie, dass die getätigten 
Aussagen tatsächlich eintreffen oder sich 
bewahrheiten werden. Daher sollten die Le-
ser sich nicht auf die Aussagen von Rocks-
tone und des Autors verlassen, sowie sollte 
der Leser anhand dieser Informationen und 
Aussagen keine Anlageentscheidung tref-
fen, das heisst Aktien oder sonstige Wert-
schriften kaufen, halten oder verkaufen. 
Weder Rockstone noch der Autor sind regis-
trierte oder anerkannte Finanzberater. Be-
vor in Wertschriften oder sonstigen Anlage-
möglichkeiten investiert wird, sollte jeder 
einen professionellen Berufsberater konsul-
tieren und erfragen, ob ein derartiges In-
vestment Sinn macht oder ob die Risiken zu 
gross sind. Der Autor, Stephan Bogner, wird 
von Zimtu Capital Corp. bezahlt, wobei Teil 
der Aufgaben des Autors ist, über Unter-
nehmen zu rechechieren und zu schreiben, 
in denen Zimtu investiert ist. Während der 
Autor möglicherweise nicht direkt von dem 
Unternehmen, das analysiert wird, bezahlt 
und beauftragt wurde, so würde der Arbeit-
geber des Autors, Zimtu Capital, von einem 
Aktienkursanstieg profitieren. Darüber-
hinaus besitzt der Autor ebenfalls Aktien 
von den True Leaf Medicine International 

Ltd. und würde von einem Aktienkursan-
stieg ebenfalls profitieren. Es kann auch in 
manchen Fällen sein, dass die analysierten 
Unternehmen einen gemeinsamen Direktor 
mit Zimtu Capital haben.  Somit herrschen 
Interessenskonflikte vor. Die vorliegenden 
Ausführungen sollten somit nicht als unab-
hängige “Finanzanalyse” oder gar “Anlage-
beratur” gewertet werden, sondern als sog. 
“Werbemittel”.  Weder Rockstone noch der 
Autor übernimmt Verantwortung für die 
Richtigkeit und Verläßlichkeit der Informa-
tionen und Inhalte, die sich in diesem Re-
port oder auf unser Webseite befinden, von 
Rockstone verbreitet werden oder durch 
Hyperlinks von www.rockstone-research.
com aus erreicht werden können (nachfol-
gend Service genannt). Der Leser versichert 
hiermit, dass dieser sämtliche Materialien 
und Inhalte auf eigenes Risiko nutzt und 
weder Rockstone noch den Autor haftbar 
machen werden für jegliche Fehler, die auf 
diesen Daten basieren. Rockstone und der 
Autor behalten sich das Recht vor, die Inhal-
te und Materialien, welche auf www.rock-
stone-research.com bereit gestellt werden, 
ohne Ankündigung abzuändern, zu verbes-
sern, zu erweitern oder zu enfernen. Rock-
stone und der Autor schließen ausdrück-
lich jede Gewährleistung für Service und 
Materialien aus. Service und Materialien 
und die darauf bezogene Dokumentation 
wird Ihnen “so wie sie ist” zur Verfügung 
gestellt, ohne Gewährleistung irgendeiner 
Art, weder ausdrücklich noch konkludent. 
Einschließlich, aber nicht beschränkt auf 
konkludente Gewährleistungen der Taug-
lichkeit, der Eignung für einen bestimm-
ten Zweck oder des Nichtbestehens einer 
Rechtsverletzung. Das gesamte Risiko, das 
aus dem Verwenden oder der Leistung 
von Service und Materialien entsteht, ver-
bleibt bei Ihnen, dem Leser. Bis zum durch 
anwendbares Recht äußerstenfalls Zuläs-
sigen kann Rockstone und der Autor nicht 
haftbar gemacht werden für irgendwelche 
besonderen, zufällig entstandenen oder 
indirekten Schäden oder Folgeschäden 
(einschließlich, aber nicht beschränkt auf 
entgangenen Gewinn, Betriebsunterbre-
chung, Verlust geschäftlicher Informatio-
nen oder irgendeinen anderen Vermögens-
schaden), die aus dem Verwenden oder der 
Unmöglichkeit, Service und Materialien 
zu verwenden und zwar auch dann, wenn 
Investor Marketing Partner zuvor auf die 
Möglichkeit solcher Schäden hingewiesen 
worden ist. Der Service von Rockstone und 
des Autors darf keinesfalls als persönliche 
oder auch allgemeine Beratung aufgefasst 
werden. Nutzer, die aufgrund der bei www.
rockstone-research.com abgebildeten oder 
bestellten Informationen Anlageentschei-

dungen treffen bzw. Transaktionen durch-
führen, handeln vollständig auf eigene 
Gefahr. Die von der www.rockstone-rese-
arch.com zugesandten Informationen oder 
anderweitig damit im Zusammenhang ste-
hende Informationen begründen somit kei-
nerlei Haftungsobligo. Rockstone und der 
Autor erbringen Public Relations und Mar-
keting-Dienstleistungen hauptsächlich für 
börsennotierte Unternehmen. Im Rahmen 
des Internetangebotes www.rockstone-re-
search.com sowie auf anderen Nachrich-
tenportalen oder Social Media-Webseiten 
veröffentlicht der Herausgeber, dessen Mit-
arbeiter oder mitwirkende Personen bzw. 
Unternehmen journalistische Arbeiten in 
Form von Text, Bild, Audio und Video über 
Unternehmen, Finanzanlagen und Sach-
werte. Ausdrücklich wird darauf hingewie-
sen, dass es sich bei den veröffentlichten 
Beiträgen um keine Finanzanalysen nach 
deutschem Kapitalmarktrecht handelt. 
Trotzdem veröffentlichen wir im Interesse 
einer möglichst hohen Transparenz gegen-
über den Nutzern des Internetangebots 
vorhandene Interessenkonflikte. Mit einer 
internen Richtlinie hat Rockstone organi-
satorische Vorkehrungen zur Prävention 
und Offenlegung von Interessenkonflikten 
getroffen, welche im Zusammenhang mit 
der Erstellung und Veröffentlichung von 
Beiträgen auf dem Internetangebot www.
rockstone-research.com entstehen. Diese 
Richtlinie ist für alle beteiligten Unterneh-
men und alle mitwirkenden Personen bin-
dend. Folgende Interessenkonflikte können 
bei der Rockstone im Zusammenhang mit 
dem Internetangebot www.rockstone-re-
search.com grundsätzlich auftreten: Rock-
stone oder Mitarbeiter des Unternehmens 
können Finanzanlagen, Sachwerte oder 
unmittelbar darauf bezogene Derivate an 
dem Unternehmen bzw. der Sache über 
welche im Rahmen der Internetangebote 
der Rockstone berichtet wird, halten. Rock-
stone oder der Autor hat aktuell oder hatte 
in den letzten 12 Monaten eine entgeltli-
che Auftragsbeziehung mit den auf www.
rockstone-research.com  vorgestellten Un-
ternehmen oder interessierten Drittpartei-
en über welches im Rahmen des Interne-
tangebots www.rockstone-research.com  
berichtet wird. Rockstone oder der Autor 
behalten sich vor, jederzeit Finanzanlagen 
als Long- oder Shortpositionen von Unter-
nehmen oder Sachwerten über welche im 
Rahmen des Internetangebotes www.rock-
stone-research.com berichtet wird, einzu-
gehen oder zu verkaufen. Ein Kurszuwachs 
der Aktien der vorgestellten Unternehmen 
kann zu einem Vermögenszuwachs des Au-
tors oder seiner Mitarbeiter führen. Hier-
aus entsteht ein Interessenkonflikt.
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